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Los centros de negocios
comienzan a ver la luz

GEORGINA VANEGAS Madrid

os centros de negocios
L han comenzado a vis-

lumbrar una leve recu-
peracion en el primer semes-
tre del afo, segin la Asocia-
cién Espafola de Centros de
Negocios (ACN). Esto se debe
aun repunte en los precios de
arrendamiento de los despa-
chos y a la aplicacion de una
estrategia de diversificacion
que esta dando frutos.

El afio pasado, el precio del
alquiler, el servicio mas de-
mandado, cay6 hasta en un
20%, llegando a niveles simi-
lares alos de 2006, pero ahora
ha cambiado la tendencia. “Se
ha recuperado la mitad de lo
que perdieron el aifio pasado,
hasta quedar en los niveles de
2008 en lo que va del afio”, ex-

La crisis empuja a

muchas empresas a
trasladar su oficina
para reducir gastos

plica el presidente de la ACN,
Eduardo Salsamendi. El alza
se estd apreciando con mayor
intensidad en ciudades como
Madrid y Barcelona.

Ademas de la recupera-
cién del alquiler, los centros
de negocios han hecho una
apuesta por atraer mas clien-
tes, diversificandose y con una
mejor oferta, un paso clave en
la recuperacion del sector,
apunta Salsamendi.

La crisis ha empujado a un
mayor niimero de empresas a
trasladarse de sus oficinas a
un centro de negocios, por la
considerable reduccién de
gastos. Por ejemplo, Globally
Business Centers ofrece una
direccion en Madrid por 60
euros al mes. Ademas, “tene-
mos el servicio de escritorios
virtuales, niimero de teléfono
exclusivo para el cliente y aten-
cién telefénica por unos 96
euros. Por ese precio mensual
empresas o auténomos tra-

Estrellas de
calidad como
en los hoteles

Ante la carencia de normas
que establezcan minimos
criterios de operatividad de
los centros de negocios, la
ACN ha propuesto una clasi-
ficacion para toda Europa.
Como sucede con los hote-
les, los centros seran clasifi-
cados con un escala de entre
una y cinco estrellas, toman-
do en cuenta aspectos como
la adecuacion de las infraes-
tructuras y la tecnologia. La
propuesta estara lista el pro-
ximo afo.

bajan desde casa y presumen
de tener oficina en una di-
reccion importante en Ma-
drid”, dice Carlos Nunez, di-
rector general de Globally.
Pero, por otra parte, en Es-
pafia se observa cierta resis-
tencia. “En Espafia todo el
mundo es propietario, todos

quieren tener su propio edi-
ficio de oficina; el concepto de
centro de negocio viene a rom-
per con este pensamiento”,
dice Ninez. A pesar de que
los centros de negocios llevan
décadas en Espafia, la pene-
tracion no llega a los niveles
de otros paises. Segun la

ACN, de todo el espacio de ofi-
cinas en Londres, el 5% es ges-
tionado por centros de nego-
cios, mientras que en Madrid
no llega ni al 1%. A esto, dicen
desde la ACN, se le agrega la
falta de una normativa en Es-
paiia que fije opciones y los
estandares de calidad.

CVC quiere ser un socio
permanente de Abertis

EP Madrid

La firma de capital riesgo CVC
pretende entrar como socio de
caracter industrial y con vo-
cacion de permanencia en el
capital de Abertis, grupo de
concesiones de infraestruc-
turas del que sera tercer ma-
ximo accionista tras ACS y
Criteria. La compaiia que
preside Florentino Pérez, el

holding de La Caixa y la en-
tidad de capital riesgo prevén
alcanzar en los proximos dias
el acuerdo para constituir la
sociedad tripartita a través de
la que controlaran Abertis, in-
formaron a Europa Press en
fuentes conocedoras de la
operacion. También esta
“muy avanzado” el contrato
de financiacién de la opera-
cion.

MARRUECOS, UN PAIS QUE LE AYUDA A DESPEGAR.

Descubra otro Marruecos, el Marruecos de hoy, el Marruecos industrial.

Para contribuir a su éxito, Marruecos estd preparado para recibirle y brindarle el atractivo
de su dinamismo economico, industrial y tecnologico. En Marruecos, la competitividad
constituye una prioridad permanente. Su empresa cuenta aqui con ayudas para instalarse,
infraestructuras especificas para sus actividades y un personal cualificado, especialmente en
sus areas profesionales. Marruecos disfruta de una localizacion privilegiada, que permite a su
empresa estar cerca de sus clientes. Sus productos llegan facil y rapidamente a sus mercados,
gracias a numerosos acuerdos de libre comercio y a una logistica eficaz.
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