
28 PROFESIONALES 15 de abril de 2010 ❖ Negocio & Estilo de Vida

La globalización de la escuela de 
dirección de empresas IESE —así 
le gusta denominar a las busi-
ness schools, el director general 
del IESE Jordi Canals— continúa 
su camino. Hace unos días se in-
auguró la nueva sede del IESE 
en Nueva York, una pica que se 
convertirá en la cuarta pata del 
negocio de la escuela (España, 
Brasil y China son las otras tres). 
En palabras de Jordi Canals, di-
rector general del IESE Business 
School, “queremos tener en 
Nueva York un centro como Ma-
drid dentro de 30 años”. 

La escuela de dirección ya está 
trabajando en la capital de los 
negocios con varios programas. 
Canals explicó que tienen siete 
programas abiertos y varios In 
Company. El director general 
aseguró que la crisis afectó sobre 
todo a los programas con em-
presas pero que gracias al creci-
miento de los programas abier-
tos se mejoró la caída de los In 
Company. “Para este año vamos 
a cumplir los objetivos”, señaló.

Dentro de esos objetivos del 
IESE a medio plazo es conseguir 
una plataforma de ejecutivos 
en Estados Unidos y por otro la-
do, trabajar con multinaciona-
les, con intereses en zonas co-
mo China, o Latinoamérica, 
donde la escuela puede ayudar-
las y obtener mejores relaciones 
comerciales.

Canals aseguró que el IESE “no 
busca ganar cuota de mercado 
en EEUU”. Cree que puede haber 
tensiones con otras escuelas y 
universidades, “pero espero que 
no vaya a más”, aseveró.

La llegada del IESE a Nueva 
York no ha dejado indiferentes 
a la competencia. Según Ca-
nals “ya nos han copiado uno 
de los programas”, algo de lo 
que ya estaban avisados. Ade-
más, el MBA seguirá realizán-
dose desde España.

Jordi Canals también se refi rió 
a la posibilidad de que otras es-
cuelas europeas (Oxford, In-
sead, etc) tengan instalaciones 

“Ojalá Nueva York sea como 
Madrid dentro de 30 años”
IESE ❖ La escuela quiere que su ‘cuarta pata’ sea EEUU

propias en EEUU. “En pocos años 
habrá más escuelas europeas en 
EEUU”, aseguró el director gene-
ral del IESE, aunque algunas ya 
hacen sus pinitos en el mercado 
estadounidense.

La inversión total del aterriza-
je del IESE en Nueva York ha sido 
de 42 millones de dólares. 25 mi-
llones en la compra del edifi cio, 
15 millones en reformar y dos en 
equiparlo tecnológicamente. 

“De los 42 millones ya hemos 
conseguido pagar 30 millones 
gracias sobre todo al esfuerzo 
que han realizado los antiguos 
alumnos que han aportado 24 
millones de euros, mientras 
que el IESE ha conseguido los 
otros seis”, afi rmó Canals.

Por otro lado, el concepto glo-
balización en el que lleva traba-
jando al escuela también tiene 
como prioridad el continente 
africano. Además de las tres  es-
cuelas con las que trabaja (Ke-
nia, Egipto y Sudáfrica), el IESE 
está cerca de cerrar un acuerdo 
de colaboración con la escuela 
IHE de Costa de Marfi l.

Reputación
Una de las grandes preocupa-
ciones del director general del 
IESE durante este año ha sido 
cómo afrontar los ataques que 
ha se han dirigido contra las es-
cuelas de negocios tras conocer-
se que muchos de los líderes fi -
nancieros que han creado la cri-
sis tenían prestigiosos MBA . Ca-
nals se defiende. Cree que hay 
que trabajar cada vez más en 
temas éticos y no apuesta por 
cambiar el modelo de negocio. 
Para Canals “es muy complica-
do el proceso de selección en 
una escuela”, ya que siempre se 
puede colar alguien que no ten-
ga fi nes éticos en su trabajo.

Para el director general del IE-
SE, la actual crisis fi nanciera  se 
ha producido por la falta de pro-
fesionalidad en los comités de 
dirección de las grandes entida-
des fi nancieras. “En el IESE esta-
mos reforzando mucho más los 
temas éticos y profesionales”, 
señaló Canals. ❖
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Jordi Canals confía en la ética profesional de los empresarios. AN

El presidente del Consejo de la 
Abogacía Europea (CCBE), José 
María Davó, aseguró en su in-
tervención en un acto organiza-
do por el Colegio de Abogados 
de Málaga, que desde este orga-
nismo europeo se está hacien-
do llegar la voz de la abogacía al 
Parlamento Europeo y resto de 
instituciones de la UE.

Davó advirtió que "están ha-
ciendo llegar su voz, alerta y vi-
gilante, a los europarlamenta-
rios y autoridades comunita-
rias". Esta actuación del CCBE 
se debe al interés de la aboga-
cía europea para que los cam-
bios signifi cativos en la estruc-
tura jurídica de la UE —con mo-
tivo de la entrada en vigor del 
Tratado de Lisboa— se lleven a 
cabo "sin merma de los dere-
chos de todos".

El presidente del CCBE indicó, 
según Europa Press, que "me te-
mo que aún hoy día se sigue 

viendo la aventura europea, 
simbolizada en su capital, Bru-
selas, como si se tratara de po-
ner una pica en Flandes". Sin 
embargo, Davó consideró que 
"nuestras barreras son interio-
res, mentales", porque "no te-
nemos barreras geográfi cas ni 
de ninguna índole para circu-
lar por Europa".

Abogado trasnacional
A juicio de Davó, en la modali-
dad transnacional del ejercicio 
profesional "si que ha de enfren-
tarse a problemas derivados de 
la existencia de diversas formas 
de ejercicio de la abogacía se-
gún sea el país, acorde también 
ello con la especifi cidad de cada 
sistema jurídico".

Como objetivo primordial 
hay que facilitar la libre circula-
ción de personas y servicios en 
el ámbito de la abogacía de for-
ma transfronteriza, aunque, el 
presidente del CCBE matizó que 
la "difi cultad" del trabajo surge 
de las distintas raíces jurídicas". 
Davó enumeró la necesidad de 
contar con un seguro profesio-
nal obligatorio que cubra deter-
minadas cuantías, o un sistema 
más o menos homogéneo de 
formación continuada.❖

El CCBE, vigilante ante 
el Tratado de Lisboa

José María Davó, presidente español de la Abogacía Europea. A.N.

Abogacía europea
José María Davó pide a los 
europarlamentarios que el 
cambio jurídico se realice 
sin “merma de derechos”
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La asociación de jueces Francis-
co de Vitoria (FdV) salió ayer en 
defensa de los magistrados del 
Tribunal Supremo (TS) por las 
manifestaciones contra ellos 
durante el acto celebrado en la 
Universidad Complutense de 
Madrid en apoyo al juez Balta-
sar Garzón. La segunda asocia-
ción de jueces en número de 
afiliados rechaza de forma ta-
jante “las manifestaciones de 
algunos servidores del Esta-

do que han atacado al TS con 
descalificaciones surrealistas, 
mendaces y salidas completa-
mente de tono por ser insul-
tantes, desconsideradas e irres-
petuosas” con la Sala de lo Pe-
nal y que, a su juicio, llegan “a 
la más pura difamación”. 

Por otro lado, Garzón está ci-
tado hoy en el TS para declarar 
ante el magistrado Manuel 
Marchena como imputado en 
los presuntos delitos de preva-
ricación y cohecho en relación 
con los cobros que pudo perci-
bir de la organización de unos 
cursos en la Universidad de 
Nueva York en 2005 y 2006, 
que fueron patrocinados por el 
Banco Santander. ❖ AGENCIAS

La Francisco de Vitoria 
sale en defensa del TS

Poder judicial
Garzón declara hoy en el 
Supremo como imputado 
por los cobros de la Univer-
sidad de Nueva York

ciales a las empresas incubadas 
en la Red de Viveros de Madrid 
Emprende que, una vez agota-
do el tiempo máximo de estan-
cia, estén interesadas en insta-
larse en un centro de negocios.

Esta iniciativa supone una in-
versión de 10 millones de euros, 
cuyo objetivo es facilitar la crea-
ción de 22.000 nuevos proyec-
tos empresariales en centros de 
negocios. En concreto, este Plan 
supone la distribución de bo-
nos de descuento  entre un 30 y 
un 50%— en la contratación del 
servicio de ofi cina virtual entre 
las pymes, autónomos, profe-
sionales y emprendedores que 
decidan instalar su empresa en 
un centro de negocios. ❖ A.G.

Durante 2009 cerca de 25.000 
clientes —entre profesiona-
les, pymes y microempresas, 
emprendedores, multinacio-
nales y entidades sin ánimo 
de lucro— han optado por los 
centros de negocios como al-
ternativa a la oficina conven-
cional por las ventajas econó-
micas que ofrecen. Estos datos 
han sido proporcionados por 
la Asociación Española de Cen-
tros de Negocios (ACN).

Un 48% de estos ususarios 
han sido compañías españolas 
de entre cinco y diez emplea-
dos. El resto de clientes habi-
tuales lo han compuesto dele-
gaciones de compañías extran-
jeras (20%) y profesionales libe-
rales (17%).  Las medianas 
empresas componene el grupo 
del resto de usuarios (15%).

Por otro lado, la Asociación de 
Centros de Negocios ha firma-
do un acuerdo con el Ayunta-
miento de Madrid. Mediante es-
te convenio, Madrid Emprende 
(agencia del Ayuntamiento) se 
compromete a difundir entre 
los emprendedores el Plan 
22.000. La ACN, por su parte, 
ofrecerá condiciones preferen-

Cerca de 25.000 profesionales y pymes 
usaron los centros de negocio en 2009

Convenio
La ACN y el Ayuntamiento 
de Madrid colaboran para 
difundir estas instituciones 
entre los emprendedores
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