Centros de negocios:
salvavidas para la crisis

_En opinién del autor, los centros de negocio suponen una ayuda para '
pymes y auténomos en momentos de crisis, ya que permiten aumentar la
productividad, estructurar la empresa y mejorar la competitividad de la misma

Eduardo Salsamendi

0S5 profesionales,

auténomeos ¥y

pymes tienen, en

momentos de desa-

celeracién econé-

_ mica, masdificulta-

des para enfrentarse a situacio-

nes adversas que las grandes
empresas debido a la limitacién
de sus recursos, porloque estos
colectivos priorizan ante todo la
minimizacitn de sus costes para
optimizar la produccién y seguir
siendo competitivos. Uno de los

- principales gastos fijos deuna

empresa suele ser la propia sede
yel personal administrativo dela
misma, que supone un desem-
bolso medio inicial de 13.600 eu-
rosyun mantenimiento mensual
de 2.020 euros, gastos que se pue-
den reducir en un 82,35% yenun
60,39% i conla

nicaciones y con todos los servi-
cios necesarios para el dia a dia
de una empresa. Esta ubicacién
privilegiada imprime un valor
afiadido a las empresas instala-
das en centros de negocios en
conceptode imagen alas empre-
sas, cuestion que debe ser poten-
ciada en momentos de crisis eco-
némicas, para captar la atencién
del cliente, aportarles seguridad
ydiferenciarse de la competen-
cia, Asimismo, los centros de ne-
gociogson una herramienta muy
1til para facilitar la apertura de
filiales de empresa y la movili-
dad de las compaiiias, otras de
las acciones recomendadas para
salir reforzados en momentos
adversos, ya.que permite, de for-
ma inmediata, la instalacién de
una delegacidnlista paracomen-
zar a trabajar, en cualquier pun-
to geogréfico, con una inversién
ceroy deforma inmediata.

Otra recomendacién impor-
tante para superar positivamen-
te una crisis es la diligencia y ra-
pidez enla toma de decisiones.

" La coyuntura econérmica favore-

celaaparicion deideas empresa-
riales innovadorasylos profesto-

nates no deben perder estas -

oportunidades para crear una

. resp
ubicacitn de la firma en un cen- -

tro de negocios en lugar de en
unaoficina tradicional.

El ahorro en concepto de al-
quiler es una de las principales
razones por las que los centros
de negocios se estan convirtien-
do en una actividad en auge en
Espafia, siguiendo, de este modo,
1a senda del sector en el resto de.
Europa y Estados Unidos, donde
laubicacién de empresas en bu-
siness center ha dejado de ser
una alternativa para ser una op-
¢idn principal. Ademds de esta
ventaja, los centros de negocios
- suponenunaayuda para pymes
y autdnomos en .
momentos de cri-
sis, ya que permi-
ten aumentar la
productividad, es-
- tructurar la em-

- presa conforme a
sus necesidades y
mejorarla compe-
‘titividad de Ja mis-
-Los business
- centerestén estra-
tégicamente loca-
lizados en el cen- -
tro de las ciuda-
des, - con -
excelentes comu-

gunda linea de negocio por no
poseer lainfraestructura nece-
saria para poder llevar a cabo la

sultan, en este ¢aso, uninstru-

mento eficaz para empezar una
nueva actividad en un plazo mi-
nimo, puestoque, losusuariosde
los mismos pueden tener acceso
atodos sus servicios de forma in-
mediata tras la firma del contra-
to, por el tiempo necesario y evi-
tando la inversidn, caracteristi-
cas que favorecen, asimismo, el
espiritu emprendedor, parcial-
mente dormido en épocas de cri-
sis. Por otra parte, los business
center también dan un balén de
oxigeno alas empresas que pa-
san dificultades financieras ya
que, al trasladar su sede a un
centro de negocios, pueden in-
yectar capital a su empresa con
la venta de inmovilizado y el
cambio de gasto fijo por gastova-
riable, sin la necesidad detener
la actividad empresarial ni un
solo dia. Ademas, debido alos
servicios que proporcionan, los
usuarios pueden amortizar par-
te del personal administrativo y,
de esta forma, estructurar el ta-
mafio de la empresa seglin las
necesidades del momento, pues-

- to que los centros de negocios

poseen la adaptabilidad necesa-
ria para poder alojar en sus ins-
talaciones diferentestipos deni-
cleos empresariales. Asimisme, -
elusuario delos centros denego-
cios, alno tener que preocuparse

| por temas como infraestructura
actividad. Los business centerre-

omantenimiento, puede dedicar
todo su tiempo a la actvidad em-
presarial, 10 que supone una op-

. timizacion de la productividad.
- Aungue la-paciencia y la cons-
. tancla suelen ser los mejores

consejos paraafrontarunasitua-
cidn econdmica adversa,los em-
presarios, gracias a los servicios
que proponen los business cen-
ter, pueden tomar otras medidas
a corto, medioy largo plazo, que
1es permita no sélo superar la
] crisis, sino salir
reforzados de la
misma, ¢on una
| mejora de la ima-
gen, la productivi-
. dadyelmodelode
negocio.
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